[image: image1.png]GE Money Bank






GE Money Bank klar med fleksibel kredit i boligens friværdi

GE Money Bank lancerer nu sit andet boligprodukt – BoligFlex – til danskere, der ønsker at realisere friværdien i deres andelsbolig, ejerbolig eller sommerhus. Produktet er udviklet med fokus på forbrugeren og har således fuld fleksibilitet både med hensyn til træk på, adgang til og tilbagebetaling af kreditten. Renten er ens for alle, forbrugeren skal ikke flytte sine bankforretninger eller indfri eksisterende realkreditlån, og så har BoligFlex en af markedets laveste renter. 

Den traditionelle belåning af boligens friværdi, som hidtil er set på det danske marked, får nu skarp konkurrence af BoligFlex, en ny kreditmulighed fra GE Money Bank. Danskere med andelsbolig, ejerbolig eller sommerhus kan belåne boligens friværdi med op til 100 % til en rente, der begynder ved kun 4,5 %, som er blandt markedets laveste. 

Den nye kreditmulighed er ikke betinget af, at forbrugeren har sin lønkonto i banken, at kreditten er første prioritet i ejerboligen, at eksisterende realkreditlån indfries, eller om forbrugeren har andre bankforretninger hos GE Money Bank. Indbygget i kreditten er en tredobbelt fleksibilitet: Dels betales der kun renter af det beløb, som bruges af kreditten, dels kan man tilbagebetale på kreditten, som man vil, og dels kan der knyttes et MasterCard til kreditten. Kreditansøgningen begynder på internettet, hvor www.gemoneybank.dk er åbent døgnet rundt.
Vil styrke forholdet til de danske kunder

GE Money Bank markerer med sit andet boligprodukt, at banken ønsker at udbygge sin produktportefølje på det danske marked, hvormed der tages endnu et skridt på vejen mod at blive en full service-bank. 

”Det danske marked for finansielle produkter til private er meget konkurrencepræget. Derfor er det vigtigt hele tiden at tænke nyt og holde sig ajour med, hvordan man bedst kan møde forbrugerens behov og udbyde de mest attraktive produkter. Som del af en global bank har vi jo den kæmpe fordel, at vi kan trække på erfaringer fra internationale markeder,” siger marketingdirektør Henrik Stork fra GE Money Bank. ”Vi tror på, at der herhjemme er et uopdyrket marked for et boligprodukt som BoligFlex, og at de danske kunder efterhånden er blevet så trygge ved at gøre bankforretninger online, at de udprægede konkurrencefordele, der er indbygget i BoligFlex, vil tiltrække forbrugere, der er trætte af de mere traditionelle lån i boligens friværdi.”

”BoligFlex vil nok især appellere til forbrugere, der efterspørger fleksibilitet i hverdagen, og som har vænnet sig til at gøre brug af internettet og selv være en aktiv medspiller i sine bankforretninger. Det er en kundetype, som GE Money Bank gerne vil åbne sig over for,” slutter Henrik Stork.
For mere information, kontakt:

Marketingdirektør Henrik Stork

GE Money Bank

Tlf.: 4329 5230
E-mail: henrik.stork@ge.com

Helene Hinz
Hill & Knowlton

Tlf.: 3313 14 33

E-mail: helene.hinz@hillandknowlton.com
GE Money Bank er en del af General Electric, en af verdens mest succesfulde udbydere af en række produkter og har opereret på det danske marked for finansielle produkter siden 1994.
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